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dan teman-teman lain dari Penerbit Graha Ilmu atas bantuan dan
kerja sama. Buku ini dipersembahkan khusus kepada istri penulis,
Sondang Rosita Indah Togatorop, S.Pd.,ayah dan almarhumibunda,

Jakarta, Oktober 2008

Humiras Hardi Purba
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